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Zaciname s programom individudlneho darcovstva
Odborny vzdelavaci seminar

Host: Richard M. Pordes CFRE, Richard M Pordes, LLC (USA)
Datum: Streda 10.10.2012 - 13:00-17:00
Miesto: Slovenska sporitelfia, Tomasikova str. 48, Bratislava

Vacésina neziskovych organizacii zdvisi vo svojich prijmoch od jedného z dvoch
typov zdrojov. MbzZu ziskavat ,vela od maéla” (napr. primy od verejnej spravy,
nadacii, ,vysokohodnotnych” jednotlivcov a firiem), alebo ziskavat ,mdlo od
mnohych” (mnoZstvo malych darov od mnohych [udi).

Tento vzdeldvaci seminadr sa zameria najma na ,malo od mnohych”.

13:00-13:30 >> Registracia G¢astnikov
13:30-15:00 >> 1. cast

15:00-15:30 >> Prestavka na kavu
15:30-17:00 >> 2. cast

Kazda neziskova organizacia by sa mala usilovat vybudovat si Sirokd podporna
bazu, aby zabezpecila kontinuitu svojich programov. Finan€na podpora zo strany
verejnej spravy, nadacii, firiem alebo solventnych jednotlivcov sa sice ziskava
[ahsie, avsak ma jednu zdsadnl nevyhodu: zajtra moZe skoncit.

Mnohé verejnoprospedné organizacie, ktoré zdavisia od takychto zdrojov,
zaznamenali v ostatnych rokov vypadky v prijmoch. Firmy, nadacie a vlada
dramaticky znizili v dase ekonomickej recesie podporu neziskovym
a humanitadrnym organizdcidm, no medzi jednotlivcami badat snahu zachovat
svoje pravidelné darcovstvo. Pocas niektorych finanénych kriz sa dokonca
individualne darcovstvo zvysSuje.

Po skonceni tohto semindra by ste mali byt schopni nastartovat svoj vlastny
program individudlneho darcovstva a zodpovedat tieto otazky:

= Preco je program podpory postaveny na Sirokej baze individualnych darcov
taky nevyhnutny?

Co by sme mali urobit ako prvé?

Ako a kde ziskame pociatocné investi¢né zdroje na rozbeh?

Kedy vytvorit posolstvo a stratégiu?

Ako moZeme vytvorit dobrua stratégiu?

Ako previest stratégiu do akéného planu?

Kto su jednotlivci, ktori nds potencidlne podporia?

Ako ich najst?

Ako ich presvedcit, aby nas podporili?

Kto su nasi prirodzeni partneri pri rozvoji programu individualneho
darcovstva?

= Kedy je darca ozajstnym darcom?

= Aka je celozivotna hodnota darcu a preco je délezita?
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= Metddy na zvysenie celozivotnej hodnoty darcov

= Ako rozsirit nase komunikacné kanaly?

= Ziskavanie zdrojov od zZivhostnikov a majitelov malych firiem
= Ako zhodnotit Uspech programu individualneho darcovstva?

Odpovede na tieto otdzky vdm napovedia, ¢i je vaSa neziskovad organizdcia
pripravenad ziskavat prostriedky od individualnych darcov.

Tento semindr prebehne interaktivnou formou. Hoci je uréeny najma pre
zacCiatocnikov a bude sa venovat zakladnym principom fundraisingu, bude si
vyZadovat aktivne zapojenie sa Gcastnikov. Niektoré prace v skupine prebehnu
v angli¢tine (s prekladom), no G€astnici nebudd musiet medzi sebou komunikovat
po anglicky.

>> Richard Pordes (USA)

V januari 2006 zalozil Richard vlastnd konzulta¢nu firmu po
vyse 30-ro¢nej praxi v UNICEFe, kde pdsobil vréznych
pozicidch v oblasti komunikacie, marketingu a fundraisingu.
Ako starsi fundraisingovy poradca bol kla€ovym pri vedeni
a motivacii ndrodnych pobociek UNICEF a narodnych kancelarii
pri dosahovani lepSich vysledkov vo fundraisingu. Velky podiel
tohto Uspechu pochadzal z toho, Ze hned na zaciatku za novy
dynamicky kanal pre fundraising a akviziciu darcov adoptoval
medzinarodny mailing.

V 90. rokoch 20. storocia zaviedol fundraising prostrednictvom priamej reakcie
(direct response fundraising) a mesa¢ného darovania v narodnych pobockach
UNICEFu v Hong Kongu, Japonsku ana Korei. Radil a podporoval pobocky
UNICEF v Austrdlii, Kanade, Nemecku, na Novom Zélande, v Spojenom
kralovstve a USA.

V rokoch 2000-2006 pomahal UNICEFu vytvorit a rozsirit fundraisingové
aktivity v rozvijajicich sa krajindch. Pomahal narodnym kanceldridam v Brazilii,
Cine, Indii, Indonézii, Mexiku, na Filipinach a v Rusku.

Po svojom odchode z UNICEFu radil mnozstvu MNO vratane WWF, Save the
Children Alliance, Lekdrom bez hranic (MSF), UNHCR, Amnesty International,
Nonviolent Peaceforce a Operation Smile.

Richard casto prednasa na medzinarodnych fundraisingovych konferenciach. Je
certifikovanym fundraiserom (CFRE - Certified Fundraising Executive). Pésobil v
opera¢nom vybore Medzinarodnej rady Americkej asociacie pre direct marketing
ajej Neziskovej federacie. Je autorom pocetnych ¢lankov o neziskovych
organizaciadch a vitazom troch Oceneni DMA Echo za pracu v oblasti fundraisingu
prostrednictvom priamej reakcie (direct response fundraising).

Odborny seminar sa bude simultanne timocit do/zo slovenciny.
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Ucastnicky poplatok

Seminar (iba streda 10.10.2012) Seminar + Konferencia (10.-12.10.2012)

= 1 Gcastnik: 49 EUR = 1 Ucastnik: 149 EUR

= Clen Klubu fundraiserov: 39 EUR = Clen Klubu fundraiserov: 129 EUR

Cena za seminar zahffia tréningové materidly a obcCerstvenie cez prestévku.

Kombinovand cena za seminar a konferenciu zahfiia konferenc¢né materidly (vrétane z 1. a 2.
slovensko-ceskej konferencie o fundraisingu), obed a vecerny raut 11.10. a obcerstvenie cez
prestavky.

Pocet miest na seminari a konferencii je limitovany.
Registracia prebieha do 7.10.2012 alebo do obsadenia vSetkych miest.
Registracia je platnd az po uhradeni Ucastnickeho poplatku na Gcet organizdtora pred konanim akcie.

Udaje pre platbu

= Cislo G¢tu: 2927832354/1100 = Variabilny symbol: ICO organizacie, prip.

= Banka: Tatrabanka ddtum narodenia v tvare DDMMRRRR

=  SWIFT: TATR SK BX = Poznamka: Do spravy pre prijimatela pri

= IBAN: prevode uvedte meno a priezvisko
SK351100 0000 002927832354 ucastnika(ov) pre identifikaciu platby

Viac informacii a registracia: www.fundraising.sk/konferencia

Dakujeme za spolupracu pri realizacii tohto seminara partnerom

€ o2 Embassy of the
SI.OVENSKAS United States of America
SPORITELNA o

Generalny partner Hlavny partner
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